
房多多
中国产业互联网SaaS第一股

2 0 2 0 年 3 月



• 2019年11月1日，房多多成功登陆纳斯达克，中国房产SaaS第一股

• 通过创新性地使用互联网、SaaS和大数据，为中国房地产经纪商户提供产品和解
决方案，改变经纪商户的作业方式，提高服务效率并拓宽服务范围

• 致力于打造一个服务于中国 近200万名经纪人的房源共享系统

• 真正的独立开放平台：不雇佣经纪人，与平台注册经纪人及房源方均无利益冲突 

• 截至2019年6月，数据库中有逾 1.31亿套已验证房源

• 房多多成立于2011年，是中国最大的在线房地产交易平台

• 吸引了超 125万 注册经纪人； 44万 高活跃经纪人 （截至2019年12月）

• 平台优选经纪门店超 2000店；优选经纪人超2万人（截至2020年3月）
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房 多 多 的 使 命 及 历 程

2012.9 天使轮

发布云系统1.0
开启平台化交易

2015.9 C轮（方源领投）
2.23亿美金

2017 
聚焦商户战略新布局

发布“房多多经纪商户”
专属App 

发布房多多App1.0 
搭建移动产品体系  

2014.7 B轮（嘉御领投）
5250万美金

公司成立

新房、二手房业务
全面开展 

2011.10 2013.7 A轮（鼎晖领投）
6000万人民币

2017年起
租房业务
全面启动

2018 科技部 
中国独角兽

“趋势与掘金”
2019新春发布会

2019.3 

2019.8
蝉联工信部
中国互联网
百强企业

登陆纳斯达克
DUO 

Nasdaq Listed

2019.11.1

帮 助 经 纪 商 户 简 单 做 生 意  让 经 纪 行 业 充 满 梦 想

通 过 科 技 创 新



以经纪人为中心、独立开放、SaaS

赋能的在线房地产交易平台



*以上数据截至2019年6月

房 多 多 是 谁

以经纪人为中心的、独立开放的、由SaaS赋能的在线房地产交易服务平台

 业内最高人均成交金额

  综合交易市场与SaaS（软件即服务平台）的独特商业模式

 拥有中国最大的注册经纪人群体

  聚焦于经纪人服务的独立开放平台



成都
重庆

西安

青岛

上海

苏州

南京

无锡

杭州

厦门

汕头

南昌

深圳

河源
东莞

惠州广州
佛山

昆明

武汉

北京
天津

2 大中心，深圳研发中心，上海运营中心

5 大片区（全国核心城市群/都市圈全覆盖） 

进驻全国超100个城市  自营城市25个

2500+在售新楼盘

100% 以上全国开发商100强企业合作

1.31亿 房源数据

*以上数据截至2019年9月

房 多 多 的 全 国 经 营 布 局



房 多 多 的 S a a S 交 易 平 台

活跃经纪商户
44万

实时在售楼盘
2500+独立的在线房地产经纪人服务平台

交易相关的服务提供方

买家

卖家房东

租客

经纪商户

先进的移动互联网技术 强大的SaaS基础设施 数据分析和人工智能

房多多致力于打造一个独立开放的经纪人服务平台



房 多 多 的 S a a S 体 系



房 多 多 的 业 务 现 状

当地新房实地带看

专属顾问接待成交

周边热盘跨城导客

稳定班车锁定客户

全国旅居远程带客

看房旅游集中转化

房多多通过工具及机制将客户资源与全国新房楼盘高速匹配，实现全地域业务覆盖

连续八年全国新房分销第一平台

旅居通跨城通本城通

自营+房商城市  都市圈&城市群 海南/云南/海外



房 多 多 的 已 有 成 绩
• 房多多与包括万科、绿地、碧桂园、保利、龙湖、中海、金茂、世茂等在内的众多一线品牌房企长期合作。

• 合作伙伴100%覆盖100强开发商，实时在线销售项目超2500个，平台交易额屡创新高，2019年全年GMV近两千亿。



房地产交易服务市场崛起

产业互联网SaaS服务引领者



信 息 时 代 的 历 史 演 变

1960s
计算机时代
信息的存储与交互

1960s 2000s 2010s 2015

2010s
移动互联网的社交应用时代
信息大范围传播到精准传播

2000s
PC互联网时代
信息的大范围传播

2015
移动互联网的商业应用时代
（产业互联网时代）
数据累积产⽣的产业算法模型

产 业 演 变 的 过 程 就 是 数 据 累 积 的 过 程



产 业 互 联 网

2012.11

李总理

于首届世界互联网大
会时指出，互联网是
大众创业、万众创新
的新工具

2018.10.31 2019.3.5

马化腾

在向全球合作伙伴发布
的公开信中表示，移动
互联网的主战场，正在
从上半场的消费互联网，
向下半场的产业互联网
方向发展。

两会

【两会热点】2018年以来
中国移动互联网月活用户
数的净增量已较2017年同
期明显放缓,月活数量稳定
在11.2亿左右,这一数字已
接近中国人口总数。随着
2C市场整体趋近饱和,市场
正在从2C端向2B端转向,
产业互联网已成为掘金的
新蓝海。

互联网+ 产业互联网 两会热点

2019.1.10

房多多

在第五届中国房地产经
纪行业峰会上，房多多
发布房产交易服务产业
互联网化的“五个在线”

“五个在线”



市 场 空 间 ： 2 0 万 亿 大 市 场
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全国总交易面积（亿平米）-左轴 全国总体成交均价（元/平米）-右轴

资料来源：国家统计局、弗若斯特沙利文、房多多整理
注：本处新房代指新建商品住宅、二手房代指二手商品住宅

【图】2013-2019年全国总体房屋交易面积及成交均价趋势（新房+二手房交易）



交 易 服 务 市 场 正 在 崛 起

经纪人渗透率

RMB343Bn

2013 2015

资料来源：弗若斯特沙利文

2018

RMB343Bn

2023E

佣金规模

36.7% 39.2% 38.2% 45.8%

520亿 700亿 1240亿 3440亿



房 地 产 交 易 服 务 产 业 链

众多交易方与
非交易方的参与

复杂的交易流程高额、低频投资 适用于当地市场的
专业知识

房地产经纪人 卖房者购房者



通 过 互 联 网 化 路 径 解 决 经 纪 人 痛 点

房地产交易的特点

需要适用于
当地市场的专业知识

交易频率低、交易价值
大

众多参与方

复杂的交易流程

经纪人对于房地产交易至关重要

平均年龄: 27

本科及以上学历占比: 15%

中国经纪人的典型特征 在中国，痛点依然存在

缺乏广泛、优质的
真实在售房源



经验和培训



通过技术工具实现            
高效匹配和转化





基 于 S a a S 的 在 线 房 地 产 交 易 平 台

住宅房产中介服务行业的进化历程

房地产交易线上+线下服务是必然趋势

本地中小店面

• 仅拥有本地房源信息
• 专业知识有限、服务

不够专业
• 缺乏信任感，无法提

供其他服务

全国性/区域性
连锁企业

• 更大的数据库，拥有
跨地区房源信息

• 更加专业的服务      大型连锁企业移至线上
• 缺乏技术DNA

面向流量的线上平台
• 重点关注广告和会员收费
• 去除伪劣信息的动力较低

独立开放的第三方
在线房地产交易服务平台

线上房产交易服务传统线下经纪模式



房多多认为，“五个在线”是房地产交易服务产业互联网的表现形式。

五 个 在 线



产 业 互 联 网 的 三 大 新 趋 势

量化金融属性

强化流动性
提升服务效率

激活交易

衍生服务



房 多 多 的 闭 环 产 品 矩 阵

新房通 （新建住宅） 存量资产 （ 静默资产） 租售通 （商业资产）

多多BOSS（门店SaaS） 多多卖房（App界面） 多多网店（营销工具）

供应链金融产品 大小房源宝

云存储 房源数据库 云安全 大数据 机器学习 人工智能

金融赋能产品

房源赋能产品

互联网工具

基础设施

基于SaaS系统打造工具-房源-金融的线上化闭环服务



客户看房记录客户来访记录

客 户 轨 迹 全 开 放

客户线上线下轨迹实时在线展现

关 注 楼 盘 、 浏 览 记 录 全 面 展 示

客户动态/预算/意向

实时掌握

数 据 驱 动 高 效 运 营



经纪数据一览无余

商 户 线 上 线 下 轨 迹 实 时 在 线 展 现

经纪人、运营商多级CRM提高转化

经纪人带看报备记录经纪商户服务记录

数 据 驱 动 高 效 运 营

经纪启动/带看/成交

精准推广



以经纪商户为中心的SaaS
聚集超百万经纪商户

差异化C端平台
获得高精准客户

完善的交易追溯系统
让低频交易的建模成为可能

全链条多角色
互联网线上协同和数据沉淀

技 术 驱 动 转 化 效 率



打造经纪行业信用体系

“诚信”交易服务平台



• 比房源：三个“透明公开” 房源图片“透明公开“、房源价格“透明公开“、信息贡献者“透明公开“ 。

• 比佣金：佣金“明码标价“。 

• 比口碑：经纪人展现自己的诚信服务，包含：“服务范围“、 “服务小区”以及“客户评价”。 

来自于各个经纪人的房源
图片，全面真实。

不同的经纪人上传房源
最新动态。

佣金透明、了解最真实
精准的房价。

通过口碑选择最优
质的诚信经纪人。

消 费 者 价 值
• 房多多平台上的经纪人来自不同的经纪公司。消费者可以通过比房源、比佣金、比口碑 ，找到专业优质的经纪人提供服务。



推送全网新上房源 聚合全网真房源 房价行情&指南 唯一房号发房

全 网 真 房 源



共 同 打 造 中 国 真 房 源 体 系 （ C R E S ）



一户房屋包含300+个房屋画像标签

城市-区域-板块：
城市
区域
区域中心点坐标
板块
板块中心点坐标
板块坐标
附近板块
板块说明
位置概括
静态图URL

小区
区域
板块
环线
物业名称
期数
地址
别名
物业类型
邮编
总套数
经纬度
小区得分
……

小区扩展信息
街道
得房率
商业
物业公司
建筑结构
总建筑面积
小区特色
车位：地上、地下
物业费
绿化率
容积率
小区概述
总户数
物业电话
周边配套
开发商
竣工时间
幼儿园
小学
中学
……

楼盘：
楼盘名称
楼盘类型
装修情况
期数
楼盘评分
小区ID
楼盘价格
……

楼栋：
地址
总套数
朝向
地上层数
地下层数
交房时间
坐标
房屋类型
是否电梯
装修情况
单元数
……

单元：
幢号
房屋类型
单元名称
地上层数
地下层数
总套数
主朝向
采光
景观
每层户数
……

户：
单元
地址
实际层
名义层
主朝向
面积
房型
层高
装修情况
房屋类型
室
厅
卫……

技 术 沉 淀 ： 全 息 房 屋 画 像 数 据



企 业 荣 誉 及 专 利



• 10月 中国房地产服务模

式创新奖 

• 12月 清科-2013年中国

具投资价值企业50强 

• 12月 清科-第九届中国具

投资价值企业50强第二名 

• 12月 第11届精瑞奖基于移

动互联的中国地产O2O营

销创新模式 

• 6月 中国企业家“未来之星”

具成长性企业 

• 12月 房多多获“2015年度

全球具影响力O2O应用”奖 

• 7月 房多多荣获中国财经峰

会2016行业影响力品牌奖 

• 11月 房多多荣膺红鲱鱼

2016全球百强 

• 1月 房多多获得中国公益节

2016年度公益传播奖 

• 1月 房多多荣获中国地产年度

风云榜十大值得关注房产平台 

2013

2014

2015
2016

2017

2018
• 2018中国房地产综合服务商百

强企业排行榜

      经纪商户规模互联网平台NO. 1

      互联网营销平台NO. 1

• 国家工信部 

      2018年中国互联网企业100强

• 国家科技部

     中国164家独角兽企业榜单

企 业 荣 誉
2019

• 再次荣登工信部

      中国互联网企业百强榜

、   排名全国57名

      居住领域互联网公司前列



行 业 认 可

2018年、2019年连续两年登榜

工信部中国互联网企业100强

2019年排名全国第57位

居住领域互联网公司最前列

2018中国房地产综合服务商百强企业排行

经纪商户规模互联网平台NO. 1

互联网营销平台NO. 1

2018年 入选国家科技部

中国164家独角兽企业榜单



专 利 证 书




